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Menentukan Strategi Pemasaran

Menentukan
Metode Promosi
yang Tepat
Setelah menentukan tempat, produk, serta
harga produk Usaha Sosial Anda, selanjutnya
Anda dapat melakukan perencanaan promosi.
Tujuannya untuk mengenalkan maupun
membuat konsumen tertarik pada produk
Anda. Materi ini akan menjelaskan metode-
metode promosi yang dapat Anda pilih sesuai
dengan produk dan karakter produk Anda

Mengapa ini penting?

Memahami konsep pemasaran ini penting
karena :

• Ada banyak pilihan metode promosi, namun
Anda harus memilih yang tepat sesuai dengan
produk, harga, dan tempat pemasaran Anda

• Metode promosi yang tepat merupakan faktor
penting kesuksesan produk Usaha Sosial
Anda.

BERIKUT JENIS-JENIS METODE PROMOSI YANG
DAPAT ANDA PILIH
Secara umum ada 2 jenis promosi yang dapat Anda lakukan, yaitu promosi langsung dan iklan.
Masing-masing memiliki kelebihan dan kekurangan.

Promosi di Toko

Contohnya adalah
SPG, poster, media   
promosi lainnya yang    
diletakkan di toko
Anda

Media Cetak

Contohnya adalah
koran, majalah,        
tabloid

Media Elektronik

Contohnya adalah
iklan televisi, radio

Media Digital

Contohnya adalah     
twitter, facebook,     
forum jual beli, 
marketplace

Direct Selling

Contohnya adalah
telepon, pintu ke
pintu, dan surat

Event

Contohnya adalah   
mengadakan event      
sendiri atau menjadi    
tenant  di event lain


